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K/3 WISE产品部 

构建供应商协同，全面提升企业运营效率 
 ——供应商门户解决方案 
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K/3WISE创新管理平台解决方案体系 
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供应商门户解决方案包含供应商管理模块、供应商门户
两个模块。供应商管理主要用于管理供应商全生命周期。
供应商门户主要用于企业与供应商进行业务协同和信息
沟通。 

供应商门户要依赖于采购管理（如需要委外协同还需要
购买委外管理）和供应商管理模块。 

方案每页下方都有备注，说明当页要表述的意思，请
在使用讲解方案前，仔细阅读备注。 

 

 

说明： 
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一、供应商门户解决方案 

二、方案应用价值 

三、企业典型应用 

目  录 
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供应商门户框架 

供应商关系
管理 
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  供应商申请 
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供应商门户业务详解 
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信息管理 
信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 
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供应商管理 

评估状态：包括合格、不合格、免评估、临时交易、未评估等
五个状态，默认为未评估。当评估状态为不合格时不允许
转为交易供应商。评估状态的变化由供应商资质申请表或

者供应商评分表控制。 

信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 
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样品管理 

样品管理体系业务流程 样品管理的 

供应商确认 

控制流程 

样品试制管理 
 

•企业在寻找新材料供应
商或合格供应商提供新
材料时都需要试样，并
记录试样全过程。 

•供应商管理提供完善的
样品业务流程，包括样
品申请、供应商试样、
收样交接、样品判定等
流程，且提供付费样品
和免费样品不同需求的
业务流程 

•供应商管理提供灵活多
变的样品业务流程，启
用或不启用协同都支持，
满足不同企业业务需求。 

 

信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 
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询报价管理 

向多个供应商询价 

超过报价截止日期， 
不能进行报价 

信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 

根据供应商递交的报价单，进行比价，并
选定供应商后，生成采购订单，下发给供
应商。 
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订单管理 

供应商可以在协同平台上对企业的
变更通知进行确认或者拒绝操作。 

信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 
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交货管理 
信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 
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往来管理 

信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 



④内部公开 请勿外传 P16 

供应商评估体系 

信息管理 供应商管理 样品管理 询报价管理 订单管理 交货管理 往来管理 供应商评估 

评估状态：包括合格、不合格、免评估、临时交易、未评
估等五个状态，默认为未评估。当评估状态为不合格
时不允许转为交易供应商。评估状态的变化由供应商

资质申请表或者供应商评分表控制。 
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委外协同管理 

委外订单处理 

委外对账管理 

委外质检管理 委外交货管理 

委外协同管理 

企业有一部分零部件需进行委外加工，其管理模式类似采
购协同管理 
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一、供应商门户解决方案 

二、方案应用价值 

三、企业典型应用 

目  录 
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解决方案价值亮点——采购订单信息共享 

Before Now（亮点） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 以往采购物料，采购
部与供应商通过电话、
传真、邮件等方式，
多次往返核准订单信
息，耗时长、容易错，
也不能及时获得供应
商的反馈 

 

 通过网上进行订单处理
，企业发布采购订单，
准确快捷，供应商反馈
及时迅速，有效提升沟
通效率 

科学防错 
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解决方案价值亮点——询报价管理 

Before Now（亮点） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 传统的传真询报价方
式，周期时间长而且
很容易泄露报价信息 

 

 通过供应商门户的询报
价平台，询价报价，比
价分析，高效私密，同
时保障了供求双方的利
益。 
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解决方案价值亮点——网上对账 

Before 

 

 

 

 

 

 

Now（亮点） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 以前每个月对账，对账
员和供应商之间，送货
入库单据数量大，核对
麻烦，还要不断确认，
容易扯皮 

 
 

 供应商通过网上对账，
进行发货确认、收款确
认，财务账、业务账清
晰明了。 
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解决方案价值亮点——供应商考核 

Before Now（亮点） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 传统供应商考核管理通
过手动计算，既不全面，
也容易受人为影响。 

 供应商无法及时获取自
身绩效考核结果。 

 

 通过考核指标自动对供
应商进行考核评估，且
指标是可自定义设置的 

 供应商可以于平台上查
看自己的绩效考核结果
，获知对应不足项目并
加以改进，改善管理品
质。 

共赢 
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整体应用价值 

降低成本 

价值 

A B 

D C 

信息共享 
高效沟通 
供需协同 
流程优化 

流程规范 
业务透明 
优化管理 

减少库存 
降低损耗 
择廉采购 
节省人力 

流程监控 
预警机制 
数据统计 
战略分析 

规范管理 决策支持 

提升效率 
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一、供应商门户解决方案 

二、方案应用价值 
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企业应势之路—路达公司 

       路达（厦门）工业有限公司(XIAMEN LOTA INTERNATIONAL CO.,LTD.)
系由 董事长吴材攀先生于1990年投资成立，公司的投资总额为11,750万美元，
注册  资本为7,832万美元。 
    公司主营高档水龙头、卫浴配件、阀门配件、锁具等卫浴家居产品，是一家集
产品研发、生产和市场营销三位一体的企业。2006年被台湾《工商时报》评为大
陆成长最快的台商。如今在厦门拥有五个生产基地，占地总面积达30万平方米，
员工5000余人。年销售各类高档水龙头一千五百万套以上，是亚洲最大的  卫浴
五金专业制造商。公司产品远销全球五大洲七十几个国家和地区，在同行业中享
有很高的声誉。  
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企业供应链电子商务体验之旅——路达公司 

采购员 

采购统筹 

采购管理 

采购服务 

采购人员职能丰富 
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共享集团有限责任公司被宁夏自治区列为50户工业龙头企业、30户非

公有制工业骨干企业、出口创汇骨干企业和利税大户，是支持地区经

济发展的重要力量。 

共享主导产业为铸造（铸铁、铸钢等）、化工产品（糠醛 、糠醇、树

脂等）、机械加工与装配、模具制造、钢结构等，产品市场覆盖中国

、亚洲、欧洲、美洲等十余个发达国家和地区。 

 

企业简介——共享集团有限责任公司 
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应用效果 

工作效率提升120% 
 以前每年10个业务员买2亿材料，现在通过供应商协同

平台，每年10个业务员能买5亿材料，并且采购员摆脱
了沟通协调事务性的工作，更多的把精力花在供应商管
理、采购业务流程优化等高附加值的工作 

 

询报价、采购协同1小时完成 
以前询报价、采购订单处理工作需要1—2天，现在1小时
内完成。 

5分钟轻松完成对账 
以往采购员、财务要花大量的时间与供应商进行对账，
每次对账时间高达3小时，现在5分钟轻松完成对账。 

120% 

1小时 

5分钟 
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SRM其他行业典型客户 

汽配行业 

电子行业 

机械装配 
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如有疑问，可以联系： 

Wise 供应链产品经理  曹且根  

联系方式:13923858964 

 

    产品设计师:丁武凌 

    联系方式:0755-86072516 

 

    QQ交流群:239596913 

获得支持 
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Thanks 
terima kasih 

感謝 

谢谢 

ありがとう 

ขอบคุณ 
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